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Oldtimer Leasing 
Eine intelligente Lösung für ein emotionales Thema
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Vorteil durch Verlagerung 
des Oldtimers in die betriebliche Sphäre
  Klassische Automobile werden bereits heute für werbliche und 

repräsentative Zwecke eingesetzt, befinden sich aber üblicherweise 
in Privatbesitz. Dies kann emotionale Gründe haben oder liegt an der 
bisher fehlenden Erkenntnis, daß Oldtimer durchaus auch geschäftlich 
geführt werden können. 

    Abhängig von der steuerlichen Situation des (zukünftigen) Oldtimer-
besitzers kann aus der betrieblichen Nutzung ein Kostenvorteil von 
30-40% resultieren. Die Integration des vorhandenen oder gewünsch-
ten Oldtimers in den betrieblichen Kostenapparat kann somit eine 
lohnende rationale Entscheidung für ein emotionales Thema sein.
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Ein Leitfaden für die finanzielle

 Optimierung eines wertvollen, aber 

nicht immer billigen Besitzes.



  

Zielgruppe
  Oldtimer Leasing kann eine sinnvolle Option für den 

Unternehmer in seiner eigenen Firma ebenso wie 
für den Partner oder den Angestellten sein. Dabei 
kann es sich bei dem gewünschten Auto um eine 
Neuanschaffung von außen oder auch um die Über-
führung eines bereits im Privatbesitz befindlichen 
Oldtimers in die betriebliche Nutzung handeln.

Kauf oder Leasing
  Im Gegensatz zum Kauf des Fahrzeugs durch eine 

Gesellschaft bietet Oldtimer Leasing zunächst die 
generellen steuerlichen und liquiditätsmäßigen 
Vorteile des Leasings. Darüber hinaus bietet sich ins-
besondere die Möglichkeit, die zentrale steuerliche 
Bewertungsproblematik beim späteren Verkauf des 
Oldtimers aus der Firma auszuklammern.

Privatübernahme
  Nach Auslaufen des Leasingvertrages ist eine Über-

  nahme in das Privatvermögen in Abhängigkeit von 
der Vertragsgestaltung möglich.

Betrachtung des einzelnen Falls
  Die finanziellen Aspekte des Oldtimer Leasings sind 

facettenreich. Dies macht eine auf den speziellen 
Fall ausgerichtete Beratung erforderlich, wenn das 
angestrebte Ergebnis in allen Aspekten passen soll, 
denn

  •  Oldtimer sind Einzelstücke und können, z.B. in 
Bewertungsfragen, nicht immer standardisiert 
beurteilt werden.

  •  die individuelle Nutzung des Fahrzeugs kann 
Auswirkungen auf die Optimierung der Lea-
singvereinbarung haben.

  •  die Besonderheiten des geschäftlichen 
Hintergrundes sollten bei der Gestaltung der 
Leasingvereinbarung berücksichtigt werden.
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Maßgeschneiderte Lösung
  Wir haben die finanziellen und steuerlichen Rahmenbedingungen in ein abge-

schlossenes Gesamtkonzept integriert und fachlich prüfen lassen.

  Bezogen auf Ihre persönliche Situation sind wir mit wenigen Schlüsselinforma-
tionen in der Lage, eine sehr genaue Vorteilsrechnung anzustellen. Schließlich 
können wir Ihnen verschiedene Wege der Vertragsgestaltung aufzeigen, aus 
welchen Sie sich den für Sie besten auswählen.

 Gerne beraten wir Sie hinsichtlich der Gestaltungsspielräume.
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ddc classic leasing ist ein Angebot der DDC Wirtschaftsberatung GmbH.
  Ausführliche Informationen zu unserem Oldtimer Leasing Angebot erhalten Sie im 

Internet unter www.ddc-classic.de

  • Hintergründe zur Machbarkeit und Mechanik des Oldtimer-Leasings
  • Finanzielle Vorteile des Oldtimer Leasings
  • Ablauf des Oldtimer Leasings
  • Häufig gestellte Fragen und Antworten
  • Grundlegende Informationen zum Thema Leasing
  • Links zu unseren kompetenten Partnern im Oldtimer-Umfeld

Zur Besprechung Ihrer Optionen erreichen Sie uns:
  • Per E-Mail unter info@ddc-classic.de
  •  Telephonisch zum Festnetztarif der deutschen Telecom: 

- 0700-D D C C L A S S I C  (12 Cent/Min.) 

   - 0700-33 22 52 77 42 (12 Cent/Min.) 

DDC Wirtschaftsberatung GmbH  -  Wolfratshauser Straße 47K  -  82049 Pullach b. München  -  www.ddc-classic.de 

Wir empfehlen Oldie Car Cover als 
kompetenten Versicherungspartner 


